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Política 
Desde que logró la independencia de Estados Unidos en 1946, el país ha experimentado décadas 
marcadas por la inestabilidad política, insurgencias armadas locales y corrupción. Sin embargo, 
desde 2010 el país está viviendo un gran momento económico, con un crecimiento anual del PIB 
de alrededor del 8,3% en 2022 (FMI).  
La política exterior filipina se ha orientado principalmente a entablar mejores relaciones 
económicas con sus vecinos del sudeste asiático y el Pacifico. Finalmente, lazos históricos con 
España. 75 años de relaciones diplomáticas. 

Economía 
Filipinas se considera un país recientemente industrializado. Ha experimentado una transición 
económica de una basada en la agricultura a una basada en los servicios y manufacturas. La 
distribución sectorial del PIB se estructura de la siguiente manera: 60 % para el sector servicios 
(primario), 29,9% para Industria (sector secundario) y 9.6% para la agricultura (sector terciario) 
La economía filipina ha estado en constante crecimiento durante décadas. A pesar de ello, el 
crecimiento ha sido muy inferior al de sus vecinos asiáticos (los Tigres Asiáticos). 

Negociación 
Hacer negocios en las Filipinas es un asunto altamente personalizado y, a menudo requiere una 
introducción personal de un amigo mutuo o un socio comercial con el fin de llevar a cabo 
negociaciones iníciales. Un intermediario puede ayudar a establecer relaciones comerciales 
sólidas y garantizar que llegue a la decisión clave- maker. Para un filipino, una relación de 
negocios con éxito se basa en la interacción humana, el contacto personal y el establecimiento 
de la confianza.  

Recomendaciones comerciales 
-Lazos familiares: Muchos de los negocios filipinos están a cargo de conglomerados de 
propiedad familiar. Por ello, es buena idea asegurar una buena persona de contacto. Interesarse 
por ellos, su familia, etc antes de empezar la negociación.   

-Lento y constante: Construir una relación empresarial es un proceso lento y requiere de 
supervisión. Los filipinos se toman su tiempo.  

- Obtener una tarjeta de presentación, pues siguen a la orden del día en Filipinas. 

Comercio exterior 
El total de importaciones y exportaciones en 2022 fueron de 12,412,866.72 (USD Mil) y 
6,410,183.09 (USD Mil) respectivamente. 

Filipinas exporta en su mayoría a los países de su entorno (Japón, EE. UU, China, Hong Kong y 
Singapur). Las exportaciones principales incluyen prendas de vestir, cobre aceite de coco, azúcar, 
frutas. 

Los principales clientes de Filipinas son también sus principales proveedores: China, Japón y 
Corea del Sur. Importan productos como petróleo refinado, circuitos integrados… 

 

Delegación Extremadura Avante en Filipinas 

Unit 18-A Chatman House, 116 Valero Street corner Rufino Street. Salcedo Village, Makati City. 
Manila-Filipinas 

Delegado: D. Emmanuel de Ghellinck 
Móvil +63 908 894 2015 

filipinas@extremaduraavante.es  
 

Otra información de interés 
Entrada al país: Sin visado para menos de 30 días 

de estancia 

Clima/Temperatura: El clima del país es 
predominantemente caluroso y 
húmedo, marcado por un 
periodo de lluvias entre los meses 
de junio y noviembre, durante el 
cual el país suele verse afectado 
por numerosos tifones. 

Palabras de cortesía 
en idioma local: 

Hello (hola), Paalam (adiós), 
Salamat (gracias), Pakiusap (por 
favor), Magandang umaga (buenos 
días), Magandang hapon (buenas 
tardes), Kamusta (¿qué tal estás?). 

Precios transporte: El coste del viaje en taxi se 
establece, o bien mediante la 
negociación del precio con el 
taxista, o mediante el uso de un 
taxímetro. Su precio es mucho 
menor que el que encontramos en 
España. 

Propinas: No es habitual dar propinas. En la 
propia cuenta de restaurantes y 
bares viene incluido un 10% de 
Service Charge. 

 
Datos de contacto de interés 

Prefijo: (+63) 

Embajada de España: 27th Floor, BDO Equitable 
Tower. 8751 Paseo de 
Roxas. 1226 Makati City, Metro 
Manila 
(+63 2) 8817 99 97 - 8817 66 76 
emb.manila@maec.es  

Oficina comercial de 
España: 

27th Floor, Tower I, RCBC Plaza, 
6819 Ayala Avenue, Makati City 
Metro Manila 
(+63 2) 8843 3774/75 
manila@comercio.mineco.es  

 

Nombre oficial: Filipinas 

Superficie: 298.170 km² 

Población: 110 millones de hab. 

Capital: Manila (1.780.148 hab) 

Principales ciudades: Cebú (922.611 hab.), Davao (1.633.000 
millones de hab.), Quezon City (2.960.000 
millones de hab.) 

Religión mayoritaria: Cristianismo (92% de la población) 

Forma de gobierno: República Presidencialista 

Nº de regiones/estados: Filipinas está dividida en 17 regiones y  81 
provincias 

Partido gobierno: Partido Federal de Filipinas 

Presidente: Ferdinand Marcos Jr. 

Tasa desempleo: 4.5% (2023) 

Moneda: Pesos Filipinos (PHP) 

Idioma oficial o de negocios: Tagalo/filipino e inglés 

Raking Doing Business: 95 

Renta per capita (2020): 3.438 € 

Salario medio: 272 €  /  17000 PHP 

Manila 
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