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ANEXO |

PRESCRIPCIONES TECNICAS PARA LA CONTRATACION MENOR DEL SERVICIO DE CONSULTORIA PARA LA
MISION COMERCIAL DIRECTA FRANCIA ~ BELGICA 2017

1. INTRODUCCION.

La Sociedad Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.UJ. es una mercantil que tiene por objeto
social el servicio a los empresarios y al resto de agentes econdmicos que contribuyan al desarrollo

economico y social de Extremadura, y el acompafamiento a la Junta de Extremadura para la ejecucion de su I

politica empresarial.

Esta contratacion se ampara en la transferencia presupuestaria para la ejecucidon del proyecto TE: I
“EXTREMADURA AVANTE SERVICIOS AVANZADOS A LA PYME. INTERNACIONALIZACION EMPRESA
EXTREMENA" que figura en la Ley 1/2017, de 28 de Enero, de Presupuestos Generales de la Comunidad
Autdnoma de Extremadura para 2017, Seccion 14 “Consejeria de Economia e Infraestructuras”, en el servicio
03 “Secretaria General de Economia y Comercio” y en el programa 341A “Comercio de calidad y Artesanla
Extremeiia” a favor de la sociedad “Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.LL.” por importe
de 4.647.236,00€ con cargo a la Aplicacién Presupuestaria 2017.14.03.341A.743.00, Superproyecto
2015.14.03.9007 “3.4.1. PROMOVER EL CRECIMIENTO Y CONSOLIDACION DE PYMES (FINANCIACION,
TECNOLOGIA Y SERVICIOS AVANZADOS”, Proyecto 2015.14.03.0008 TE: EXTREMADURA AVANTE SERVICIOS
AVANZADOS A LA PYME. INTERNACIONALIZACION EMPRESA EXTREMENA”, cofinanciada en un 80% por
Fondo FEDER: Programa Operativo FEDER de Extremadura 2014-2020 y se encuadra en el Eje Prioritario 3
“Mejorar la competitividad de las PYME, del sector agricola (en el caso del FEADER) y del sector de la pescay
Ia acuicultura {en el caso del FEMP}", prioridad de la Inversién 3.4 " Apoyo a la capacidad de las PYME para
crecer en los mercados regionales, nacionales e internacionales y en los procesos de innovacion”, Objetivo
especifico 3.4.1. "Promover el crecimiento y la consolidacion de las PYME, en particular mejorando su
financiacion, tecnologia y acceso a servicios de apoyo avanzados; incluyendo los sectores agricola, pesquero,
marino, maritimo, turistico, cultural, comercial y de rehabilitacion de edificacion, asi como a las PYME y

personas auténomas dedicados al comercio minorista o venta ambulante".
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Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. tiene entre sus actividades la promocion de
productos y servicios extremefios en el exterior en el marco de apoyo a la Junta de Extremadura en
cumplimiento de las politicas que se generen en el ambito del fomento del comercio exterior de la region de

Extremadura tanto a nivel nacional como internacional.

Las misionas comerciales directas consisten en la organizacion de foros o encuentros de negocios en los que
se intenta favorecer la venta de productos o servicios extremefios a compradores o importadores en los
paises de destino, a través de encuentros organizados en el pais o area comercial receptora de productos o

servicios extremefios.

La Junta de Extremadura, a través de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. vy en
colaboracidn con las Cadmaras de Comercio de Badajoz y de Caceres, organiza una Mision Comercial Directa a

Francia - Bélgica multisectorial que se desarrollara del 10 al 15 de septiembre de 2017.

El objetivo principal de las Misiones Comerciales Directas es fomentar la internacionalizacién de las
empresas participantes, impulsando el incremento del volumen de sus exportaciones y equilibrando

globalmente nuestra balanza exterior.

FRANCIA

En Francia el consumo se ha recuperado en el Ultimo afio registrando un crecimiento por la compra de

productos de ocio, cultura y regalos. Al consumidor francés le gusta probar productos nuevos e innovadores.

En lo relativo a la alimentacidn, los franceses eligen preferentemente productos nacionales, y se preocupan

cada vez mas del medio ambiente y de su salud {auge de los productos orgénicos).
En términos generales prefieren los productos creativos, llamativos y especialmente embalados.

Cabe destacar que la proximidad geografica y cultural otorga a Espafia ventaja competitiva en sectores
tradicionales, el sector agro-alimentario, siendo éste unc de los que mejor se adapta a este consumidor. Se

detectan nuevos sectores de interés como energias renovables, farmacéutico y equipos de salud.
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Se trata de un mercado maduro en el que la diferenciacion de |a oferta y la adopcion de unz adecuada

politica de promocion comercial son esenciales para adquirir nuevas cuotas de mercado.

No obstante, debe tenerse en cuenta que, en este mercado, a calidad tiene cada vez mas importancia para
el consumidor francés, es decir, con mayor tendencia hacia productos con marca de calidad. Ademas, la
calidad del servicio de postventa es un elemento que tiene cada vez mas peso en la eleccion del lugar donde

se va a realizar la compra.

BELGICA
Bélgica se sit0a entre las regiones mas ricas de Europa, atrayendo a un gran nimero de extranjeros con alto

poder adquisitivo y tiene una de las rentas per capita mas altas del continente. Los consumidores belgas son

muy sensibles a la relacién calidad/precio.

El mercado belga es muy competitivo, ademas de gozar de un alto nivel de transparencia. Aunque tiene un
peso econdmico menor que los paises de los que estd rodeado, Bélgica ocupa un espacio fundamental como
lugar de entrada de numerosas mercancias a Europa, o como “mercado de prueba” para numerosos
productos que pueden introducirse posteriormente en mercados mayores. Ademas, la importancia politica
de Bruselas como capital de la UE, y sede de numerosas empresas internacionales, refuerzan su peso en el

continente.

En el marco de |a exportacién espafola, Bélgica se sitia (datos 2016} en el octavo puesto, sélo por detras de
Francia, Alemania, Halia, Reino-Unido, Portugal, Estados-Unidos y Paises Bajos, y por delante de mercados

muy importantes como Marruecos, Turquia, China, Polonia y México.

Bélgica dispone de un sistema de distribucién e infraestructura muy desarrollado, que permite el acceso

rapido a los proveedores, convirtiéndola asi, en un mercado muy competitivo.

Los productos agroalimentarios espafioles siempre han tenido buena aceptacién en este mercado, la cocina

espafiola cada vez estd mas presente.
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De cara a las oportunidades comerciales, los sectores belgas de mayor interés para las empresas espafiolas
son: industria alimentaria, energias renovables (en particular la energia edlica), sector farmacéutico y
equipos de salud.

La organizacion de la Mision Comercial a Francia - Bélgica 2017 del 10 al 15 de septiembre de 2017, por parte
de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U, resulta esencial para apoyar las empresas

extremeifias interesadas en el mercado panamefio.

Para la satisfaccion de las necesidades expuestas es preciso acometer la “Contratacion menor del servicio

de consultoria para la Mision Comercial Directa Francia-Bélgica 2017

2.- OBJETO
La “Contratacion menor del servicio de consultoria para la Mision Comercial Directa Francia-Bélgica 2017”
comprende los servicios de asesoria, gestion y realizacion de agendas individualizadas entre empresas
extremefias y compradores, importadores y/o distribuidores en los paises destino, para la correcta ejecucion

de los servicios que se exponen en el presente apartado.

El servicio a prestar es de 8 agendas comerciales, cada una de ellas con un minimo de 13 encuentros
comerciales durante el desarrollo de |la accién y debiendo contar con un minimo de contactos comerciales
diarios por cada jornada de trabajo efectiva (4 jornadas). Este minimo sera consensuado con el drea de
Comercializacion e Internacionalizaciéon de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U
encargado de ejecutar dicha accién de promaocion exterior. El nimero minimo de contactos se establecera
dependiendo del sector, necesidades y oportunidades del tejido empresarial extremefio. En |la medida de lo
posible, se tratara de celebrar un minimo de tres reuniones diarias, siempre teniendo en cuenta las

distancias entre los puntos de reunion y necesidades de la empresa extremefia.
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SERVICIOS PARA UN MAXIMO DE 8 EMPRESAS

Los servicios y trabajos a desarrollar para la correcta planificacion de cada una de estas 8 agendas

comerciales para las empresas extremenas incluyen:

A. Recepcidn de las fichas de las empresas participantes:

Extremadura Avante Servicios a8 Pymes S.L.U. enviard al adjudicatario directamente las 8 fichas de los
participantes en esta accidn comercial (perfil empresa), y lo hara con una antelacion de nueve (9) semanas al

inicio de la Mision Comercial Directa.

El adjudicatario podra emitir valoracidn respecto a las posibilidades reales de los participantes en los

mercados abjetivos de la accion, sin que esto pueda ser causa de no participacion de la empresa valorada.

B Elaboracion de un informe que detallara los datos generales de Francia y Bélgica

Elaboracién de un informe que incluya informacion econdmica general, marco politico v social, en formato

word y segun indicaciones de Extremadura Avante Servicios a Pymes 5.L.U.

C. Elaboracion de informes sectoriales de productos y servicios

Elaboracién de informes sectoriales de productos y servicios de empresas extremerias participantes en la
accion comercial. Estos informes sectoriales deberdn incluir como minimo los siguientes datos: situacion
econdmica del sector, histérico y previsible evolucidén de consumo, datos de importacidn, competencia
{nacional e internacional), andlisis de los canales de distribucion mas adecuados, tendencias de los

consumidores, perspectivas y precios.

D. Elaboracidon de una agenda comercial personalizada e individualizada para cada una de las empresas

participantes en la Misién Comercial

Elaboracion de una agenda comercial personalizada e individualizada para cada una de las empresas
participantes con un minimo de contactos comerciales diarios por cada jornada de trabajo efectiva (4
jornadas). Este minimo serd consensuado con el drea de Comercializacion e Internacionalizacion de

Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U encargado de ejecutar dicha accion de promocion
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exterior. El nimero minimo de contactos se establecerd dependiendo del sector, necesidades y
oportunidades del tejido empresarial extremefio. En la medida de lo posible, se tratard de celebrar un
minimo de tres reuniones diarias, siempre teniendo en cuenta las distancias entre los puntos de reunidn y

necesidades de la empresa extremenia.

El adjudicatario deberd estar en contacto permanente con los participantes y con Extremadura Avante

Servicios Avanzados a Pymes S.L.U durante la gestion de |la agenda.

La agenda preliminar serd entregada a Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. al menos 16
dias naturales antes de la realizacion de la Mision Comercial y las agendas definitivas al menos 9 dias

naturales antes de la realizacién.

E. Presentacién del panorama general del mercado en el pais de destino y explicacion de la dindmica de
trabajo

El adjudicatario, a través de la persona designada por él a estos efectos, debera realizar una presentacion del
panorama general del mercado en el pais de destino y explicacion de la dinamica de las jornadas de trabajo a

las empresas asistentes el primer dia de trabajo con una duracién maxima de 1 hora.

F. Designacion por parte de la empresa adjudicataria de un representante para apoyar “in situ” en la

Mision Comercial

Designacion por parte de la empresa adjudicataria de un representante para apoyar “in situ” en la Misién
Comercial. Este representante debe conocer los mercados, controlar las agendas y dominar el idioma de los
paises donde se realiza la Mision. Disponibilidad total de este representante durante todos los dias de
ejecucion de esta mision en Francia y Bélgica. Se indicard a Extremadura Avante Servicios Avanzados S.L.U.
un numero madvil que debe estar disponible 24h. Los gastos de este representante correran a cargo de la

empresa adjudicataria.
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G. Coordinacién con la organizacidén para la preparacidn de la misidn comercial a nivel de conocimiento de

los paises, asesoramiento y logistica del grupo de viaje

Coordinacién de la organizacion para la preparacion de la misién comercial a nivel de conocimiento de los
paises, asesoramiento y logistica del grupo de viaje. La empresa adjudicataria debera organizar y asesorar
acerca de los desplazamientos e itinerarios a realizar para la correcta y puntual celebracion de las
entrevistas, no siendo responsable de los costes de las mismas (taxi, bus u otro medic de transporte).

Informara a la entrega de la agenda de esta planificacion y su coste.

H. Realizacion de reportaje fotografico

Realizacion de reportaje fotografico que deberd enviarse en formato digital y en el que se entregardn un
minimo de 20 fotografias, incluyendo varias de la presentacion del primer dia, y el logo de Fondos FEDER en
todas ellas. Extremadura Avante Servicios Avanzados S.L.U. proporcionara los logotipos que deben aparecer
en las fotografias. Este material sera entregado a Extremadura Avante Servicios Avanzados S.L.U. en un plazo

de 13 dias naturales desde la finalizacion de la accion.
I. Realizacion de informe final

Realizacidn de un informe final, donde se plasmara un resumen de la accién comercial y de los resultados
obtenidos. Este material sera entregado a Extremadura Avante Servicios Avanzados S.L.U. en un plazo de 13

dias naturales desde la finalizacion de la accidn.

Estas son las caracteristicas para presentar el presupuesto, pudiendo surgir cambios en el programa fijado

que no afectaran al presupuesto de la licitacion.

FECHAS DE LA ACCION
Del 10 al 15 de septiembre de 2017.
PROGRAMA PROVISIONAL DE LA ACCION COMERCIAL

Domingo, 10 de septiembre de 2017:
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Viaje de ida Madrid (Espaiia) — Paris (Francia)
Lunes, 11 de septiembre de 2017:
Presentacién de |la mision.

Reuniones empresas extremefias-importadores en Paris y /o alrededores (segun agenda individualizada).

Martes, 12 de septiembre de 2017:

Reuniones empresas extremefas-importadores en Paris y /o alrededores (segln agenda individualizada).

Traslado terrestre (bus) a Bruselas {este servicio incluiria también a una persona de la consultora que

acompafaria a la delegacion}.

Miércoles, 13 de septiembre de 2017:

Reuniones empresas extremedas-importadores en Bruselas y /o alrededores {seglin agenda individualizada).

Jueves, 14 de septiembre de 2017:

Reuniones empresas extremefias-importadores en Bruselas y /o alrededores (segun agenda individualizada).
Viernes, 15 de septiembre de 2017:
Viaje de regreso Bruselas (Bélgica)-Madrid (Espana).

1. EXYGENCIAS TECNICAS Y PROFESIONALES

Para la realizacién de los SERVICIOS expuestos anteriormente, se requerira a los licitadores el cumplimiento
de las exigencias técnicas y profesionales relacionadas con este proyecto que quedardn acreditadas
mediante la presentacién de un resumen de todos los trabajos de igual o similar naturaleza a los del objeto
del contrato, esto es, trabajos en comercio exterior, realizados y acreditados por el licitador en los dltimos
cinco ainos, computables hasta el momento del inicio del procedimiento de licitacién, que incluya importes,

fechas, y destinatarios—publicos o privados— en los mercados de Francia y Bélgica.
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Dentro de este resumen de trabajos realizados en los Ultimos cinco afios_debera incluir,_al menos, la

realizacién de 8 Agendas Comerciales Individuales de al menos tres sectores diferentes, en los mercados de

Francia y Bélgica. Dos de los sectores no podran ser del sector agroalimentario.

El cumplimiento del criterio J _de “EXIGENCIAS TECNICAS Y PROFESIONALES” por parte de los licitadores se
acreditarg mediante la presentacion de una Declaracién responsable (firmada y fechada) en la que se
detalle la relacién de los principales servicios o trabajos realizados durante los dltimos cinco aiios, y que

incluya cada uno de los aspectos necesarios para acreditar el cumplimiento de los requisitos expuestos.

Tan sdlo se admitira la acreditacion de trabajos por un nimero inferior a 5 afios, en aquellos supuestos de
empresas de nueva creacidn que tengan una vida inferior a ese periodo de 5 afios, y que puedan acreditarla
en la documentacion que aporten, mediante su escritura de constitucion compulsada ¢ mediante certificado

de alta en el régimen general de autbnomos.
En caso de que el licitador haya trabajado por cuenta ajena, debera aportar:

¢ Certificado por parte de la entidad o entidades para la que desarrollé su actividad laboral durante
los ultimos cinco afios (aplicando, de ser necesario, en este supuesto concreto la regla prevista para
las empresas de reciente creacion), en la que se indique fechas de inicio v finalizacion del contrato,
las funciones desempefiadas asi como el conocimiento de los mercados francés y belga en funcion

del tiempo dedicado al mismo.

¢  Asimismo, deberd presentar “vida lgboral oficial o documento equivalente en los mercados objeto
de la presente licitacion” emitida por la institucion pablica correspondiente donde se certifique la

relacién laboral entre el trabajador por cuenta ajena y la entidad en la que presto el servicio.

Se entenderd que no cumplen con los requisitos minimos de aptitud exigidos en el presente pliego, aquellos
licitadores que no acrediten que cuentan con el personal cualificado requerido y/o que no acrediten la

relacion de trabajos ejecutados en los cinco dltimos afios conforme a lo solicitado.
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Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes 5.L.U. se reserva el derecho de solicitar cuantas
aclaraciones considere oportunas con el objetive de disponer de toda la documentacion e informacion

necesaria respecto al cumplimiento exigencias técnicas y profesionales.

En el caso de que el licitador que resultara adjudicatario no cumpliera las condiciones descritas con
anterioridad, se procederia a adjudicar el contrato al siguiente licitador que haya presentado Iz oferta

econdmicamente mas ventajosa y que si cumpla con las citadas condiciones.

K. COORDINACION Y SEGUIMIENTO

La Mision Comercial sera en todo momento coordinada y dirigida por personal de Extremadura Avante

Servicios Avanzados a Pymes S.L.U., que trabajara conjuntamente con la empresa adjudicataria.

Necesidades minimas del proyecto

Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. se reserva el derecho de introducir los cambios
necesarios en los requerimientos de estas bases de contratacion a la empresa que resulte adjudicataria del

presente contrato, sin alterar el presupuesto ofertado y sin suponer perjuicio.

Asimismo, el Organo de Contratacién podra modificar la ejecucion propuesta cuando asi lo requiera ia buena
marcha de! servicio, mediante el dictado de drdenes de ejecucidn, instrucciones de contratacién o
interpretacion que deberan ser acatadas por el contratista, siempre que no afecte al presupuesto de

adjudicacion.
Subcontratacion v lucha contra la morosidad

1. Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U, podra comprobar el estricto cumplimiento
de los pagos que la persona contratista ha de hacer a todas las personas subcontratistas o
trabajadoras que participen en el contrato. Se establecen el control de la subcontratacion y la lucha
contra la corrupcidn como obligaciones contractuales esenciales, cuyo incumplimiento, tendria las

consecuencias previstas por el ordenamiento juridico.
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2. La persona contratista remitird a Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U, cuando lo
solicite, una relacion detallada de aquellas personas subcontratistas o suministradoras que
participen en el contrato, junto can aquellas condiciones de subcontratacion o suministro de cada
uno de ellas.

3. Asimismo, deberd aportar, a solicitud de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U,
justificante de cumplimiento de los pagos a aguéllas una vez terminada la prestacion dentro de los
plazos de pago legalmente establecidos en el articulo 228 del TRLCSP y en el articulo 4 de la Ley

3/2004, de 29 de diciembre, en lo que le sea de aplicacidn.

Sobre las condiciones laborales del personal que presta el servicio.

Conscientes de la relacion entre las condiciones laborales de las personas que prestan y la calidad del
mismo Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.1..U, podra exigir al contratista evidenciar
que las personas que ejecutan el trabajo lo hacen cumpliendo las condiciones laborales que les son
de aplicacion por el estatuto de los trabajadores, o bien por el convenio colectivo de aplicacion
siendo motivo de rescision del contrato el no cumplimiento de las condiciones laborales reguladas

para su categoria profesional.

3. PLAZO DE PRESENTACION DE LAS PROPOSICIONES

Las proposiciones de los licitadores interesados se presentaran dentro del plazo de CINCO DIAS HABILES a
contar desde el dia siguiente a la publicacion del anuncio en la pagina web de Avante:

http://www.extremaduraavante.es.

Para el computo de dias habiles no se tendran en cuenta los sabados, domingos ni festivos.
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4. PLAZO DE EJECUCION

El plazo de ejecucion del contrato resultante de la presente licitacion se inicia desde el momento de la
formalizacién del contrato {mediante el envio del presupuesto de la licitadora seleccionada debidamente
firmado) y se extiende hasta la finalizacion de las actividades previstas en las presentes prescripciones

técnicas, teniendo como fecha de finalizacién el 28 de septiembre de 2017.
Plazas parciales:

La agenda preliminar sera entregada a Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. al menos 16
dias naturales antes de la Mision Comercial, vy las agendas definitivas al menos 9 dias naturales antes de la

realizacion de la Mision Comercial.

El reportaje fotografico solicitado deberd enviarse en formato digital a Extremadura Avante Servicios

Avanzados S.L.U. en un plazo de 13 dias naturales desde la finalizacion de la accion.

El informe final, donde se plasmara un resumen de la accidn comercial y de los resultados obtenidos sera

entregado a Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U. en un plazo de 13 dias naturales de la
accion.

5. IMPORTE MAXIMO DE LICITACION.

El importe maximo total para este servicio es de TRECE MIL SEISCIENTOS TREINTA Y CINCO EUROS
{13.635,00 €) IVA EXCLUIDO, siendo éste el importe global maximo de las proposiciones econdmicas a

presentar por los interesados en el presente procedimiento de contratacion.

Para ello, los licitadores deberdn ofertar por precios unitarios cada agenda (maximo 8 empresas) hasta un

maximo de TRECE MIL SEISCIENTOS TREINTA Y CINCO EUROS (13.635,00 €) IVA EXCLUIDO, no debiendo
superar la oferta global de la empresa adjudicataria dicho presupuesto de licitacion para las unidades

establecidas en el presente pliego, ni el presupuesto individual la parte proporcional, quedando fijado el
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precio unitario correspondiente a cada agenda en MIL SETECIENTOS CUATRO EUROS CON TREINTA Y SIETE
CENTIMOS DE EUROS (1.704,37 €).

La oferta econdmica debera especificar el precio global del servicio, asi como los precios por agenda, de la
forma establecida anteriormente para conocer el coste unitario de cada prestacion en caso de que, por
razones sobrevenidas y justificadas, disminuya el nimero final de agendas a elaborar, debiende abonarse
exclusivamente el nidmero total de servicios reales que se ejecuten, sin llegar a superar el importe total

por el que se adjudigue el contrato.

Las ofertas econdmicas de los licitadores incluirdn, separada y expresamente, el porcentaje del Impuesto
sobre el Valor Afadido {IVA) aplicado y el importe del Impuesto sobre el Valor Afadido (IVA) que sea de

aplicacion y que proceda por la ejecucion de su prestacion.

A todos los efectos, se entendera que el importe de adjudicacion comprende todos los gastos que los
adjudicatarios deban realizar para el normal cumplimiento de las prestaciones contratadas, como los
generales, financieros, seguros, transportes y desplazamientos, honorarios, material entregable, tasas, y
toda clase de impuestos, tanto municipales como provinciales y estatales, a excepcion del Impuesto sobre el

Valor Afiadido (IVA) que pudiera corresponder.

7. - FORMA DE PAGO.

Et abono efectivo de la factura emitida deberd realizarse dentro de los 30 dias siguientes a la fecha de
validacion de la factura por parte de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U., previa
expedicién del correspondiente documento que acredite la realizacion total del contrato a plena satisfaccion
de Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes S.L.U. (esta es el acta de recepcidn positiva

correspondiente).

La empresa adjudicataria deberd remitir la factura a través de la web de Extremadura Avante
www.extremaduraavante.es en el apartado “Zona Empresas” considerandose este momento como fecha de

entrada en la sociedad y cuyo documento sera validado posteriormente por Extremadura Avante Servicios
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Avanzados a Pymes S.L.U. Cada factura serd tramitada incluyendo el nimero de pedido facilitado por el

gestor del expediente de contratacion.

8. - FINANCIACION.

Esta contratacién se ampara en la transferencia presupuestaria para la ejecucion del proyecto TE:
“EXTREMADURA AVANTE SERVICIOS AVANZADOS A LA PYME. INTERNACIONALIZACION EMPRESA
EXTREMENA" que figura en la Ley 1/2017, de 28 de Enero, de Presupuestos Generales de la Comunidad
Autdnoma de Extremadura para 2017, Seccién 14 “Consejeria de Economia e Infraestructuras”, en el servicio
03 “Secretaria General de Economia y Comercio” y en el programa 341A “Comercio de calidad y Artesania
Extremeiia” a favor de la sociedad “Extremadura Avante Servicios Avanzados a Pymes, 5.L.U."” por importe
de 4.647.236,00€ con cargo a la Aplicacion Presupuestaria 2017.14.03.341A.743.00, Superproyecto
2015.14.03.9007 “3.4.1. PROMOVER EL CRECIMIENTO Y CONSOLIDACION DE PYMES (FINANCIACION,
TECNOLOGIA Y SERVICIOS AVANZADOS”, Proyecto 2015.14.03.0008 TE: EXTREMADURA AVANTE SERVICIOS
AVANZADOS A LA PYME. INTERNACIONALIZACION EMPRESA EXTREMENA”, cofinanciada en un 80% por
Fondo FEDER: Programa Operativo FEDER de Extremadura 2014-2020 y se encuadra en el Eje Prioritario 3
"Mejorar la competitividad de las PYME, del sector agricola {en el caso del FEADER) y del sector de |la pesca y
la acuicultura {(en el caso del FEMP)}", prioridad de la Inversion 3.4 " Apoyo a la capacidad de las PYME para
crecer en los mercados regionales, nacionales e internacionales y en los procesos de innovacién”, Objetivo
especifico 3.4.1. "Promover el crecimiento vy la consolidacion de las PYME, en particular mejorando su
financiacion, tecnologia y acceso a servicios de apoyo avanzados; incluyendo los sectores agricola, pesquero,
marino, maritimo, turistico, cultural, comercial y de rehabilitacion de edificacion, asi como a las PYME y

personas auténomas dedicados al comercio minorista o venta ambulante".

En Mérida, a 7 de junio de 2017

E! Organo de Contratacion de Extremadur nte Servicios Avanzados a Pymes, 5.L.U

P.P.

Fdo.: José Matias@¥anchez Gonzilez
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DECLARACION RESPONSABLE

DECLARACION SOBRE EL ART 60 DEL TRLCSP, SOBRE EL CUMPLIMIENTO DE OBLIGACIONES TRIBUTARIAS Y CON LA
SEGURIDAD SOCIAL, HABILITACION PROFESIONAL Y ACEPTACIGN DE CONDICIONES

D. /D2t sttt b ea et raeartae con DNl...revevrcreennanee en su propio nombre, o como

DECLARA BAJO SU RESPONSABILIDAD:

Que no concurre en el mismo/en la empresa representada ninguna de las circunstancias recogidas como prohibiciones
para contratar sefaladas en el articulo 60 del Real Decreto Legislativo 3/2011, de 14 de noviembre, por el que se
aprueba el texto refundido de la Ley de Contratos del Sector Piblico.

Que él/la empresa representada se halla al corriente en el cumplimiento de las obligaciones tributarias con la Hacienda
estatal y autondmica, de acuerdo con lo dispuesto en el articulo 13 del Real Decreto 1098/2001, de 12 de octubre, y
con la Seguridad Social a tenor de lo previsto en el articulo 14 del Real Decreto sefialado, o, en su caso, que no tiene
obligacion de presentar las declaraciones o documentos a que se refieren los citados articulos,

Que la empresa no se halla incursa en los supuestos a que se refiere la Ley 3/2015, de 30 de marzo, reguladora del
gjercicio del alto cargo de la Administracion General del Estado, la Ley 53/1984, de 26 de Diciembre, de
Incompatibilidades del Personal al servicio de las Administraciones Puablicas y la Ley 1/2014, de 18 de febrero, de
regulacion del estatuto de los cargos publicos del Gobierno y de la Administracion de la Comunidad Auténoma de
Extremadura.

Que él/la empresa cuenta con la habilitacion profesional precisa para las actividades objeto del contrato, estando
comprendidas las prestaciones del mismo dentro de sus fines, objeto o ambito de actividad, a tenor de sus estatutos o
reglas fundacionales.

Que por la presente me comprometo a la ejecucion del contrato de acuerdo con la oferta presentada respecto al
expediente de contratacidn n2 EASP17 067, que tiene por objeto la Contratacién menor del servicio de consultoria
para la Misién Comercial Directa Francia - Bélgica 2017.

Que, asimismo, me comprometo a cumplir las instrucciones que en el desarrolio del trabajo reciba de Extremadura
Avante Servicios Avanzados a Pymes, S.L.U.

Y para que conste a los efectos oportunos firmo la presente en.............. R — de 2017.

Fdo.:
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